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OBJECTIFS	DE	LA	FORMATION	:	
	

L’objectif	de	cette	formation	est	de	se	familiariser	avec	tous	les	aspects	de	l’entrepreneuriat	:	
commerciaux,	financiers,	juridiques	et	gestion	d’entreprise.	

A	l’issu	de	la	formation,	les	stagiaires	doivent	pouvoir	:		

ü Connaitre	les	différents	aspects	de	l’entrepreneuriat	
ü Identifier	les	grandes	étapes	de	la	création	d’entreprise	
ü Maitriser	les	fondamentaux	de	la	gestion	et	du	développement	d’entreprise		
ü Etre	capable	de	se	lancer	dans	un	projet	entrepreneurial		

	

	

	

	

	

	

	

Conseil	et	Formation		

Création,	Reprise	et	Développement	d’Entreprise	

	

4	JOURS	POUR	CREER	SON	ENTREPRISE	(CODE	CPF	203)	

32	HEURES	SOIT	4	JOURS	DE	FORMATION	
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4	JOURS	CREER	SON	ENTREPRISE	

(32	h)	
	

PROGRAMME	:	
	
Introduction	à	l’entrepreneuriat		
Adéquation	Homme	/projet	
Tendances	du	marché	
Les	secteurs	porteurs	
	
Construire	le	projet	
Activité	principale	ou	complémentaire	?	
Définition	des	objectifs	
Analyser	le	marché	et	élaborer	une	offre	
Evaluer	les	tarifs	
Etablir	un	business	plan	simplifié	
Trouver	des	soutiens	et	des	financements	
	
Les	grandes	étapes	de	la	création	
L'étude de marché  
Le business model 
Le Business Plan  
L’immatriculation  
	
Fondamentaux	de	la	gestion	d’entreprise	
Comptabilité générale 
Bilan et compte de résultat 
Les tableaux de suivi et de gestion 
Réglementations	
Statuts juridiques et sociaux 
Cotisations obligatoires 
	
Fondamentaux	du	développement	d’entreprise		
Le	mix-marketing		
Les	techniques	de	vente	
La	prospection	et	la	fidélisation		
La	communication		
Les	points	clés	de	la	rédaction	du	business	plan	
	
	
	

	

	
MOYENS	PEDAGOGIQUES	:	
	
Le	 consultant-formateur	 alterne	 les	 exposés	
théoriques,	 les	 études	 de	 cas	 et	 les	 exercices	
d'application	 en	 lien	 avec	 les	 projets	 des	 stagiaires.	
Cela	 favorise	 la	 mise	 en	 place	 d’une	 pédagogie	
personnalisée	 en	 réponse	 aux	 problématiques	
individuelles	d’apprentissage.	
	
Intervenants	
Les	 consultants-formateurs	 sont	 eux-mêmes	
entrepreneurs	 et	 ont	 occupé	 des	 postes	 à	
responsabilité	 en	 entreprise.	 Ils	 sont	 spécialisés	 dans	
leurs	domaines	d’intervention	respectifs	:	conduite	de	
projet,	 développement	 commercial,	 comptabilité,	
fiscalité,	 juridique,	 financier,	 gestion	 des	 ressources	
humaines,	management,	commerce	international,	etc.	
	
Outils,	supports	
La	 trame	 des	 cours	 est	 projetée	 grâce	 à	 un	
vidéoprojecteur.	 Des	 supports	 de	 cours	 sont	 fournis	
aux	stagiaires.		
	
Démarches	et	travail	personnel	
Afin	 d’atteindre	 les	 objectifs	 de	 la	 formation,	 il	 est	
essentiel	 que	 chaque	 stagiaire	 entreprenne	 des	
démarches	individuelles	pour	avancer	dans	son	projet	
et	 appliquer	 le	 plan	 d’action	 élaboré	 au	 cours	 de	 la	
formation.		
	
Acquisition	des	compétences	et	sanction	
Au	début	et	au	 terme	de	chaque	 session,	un	 tour	de	
table	 et	 un	 test	 pratique	 sera	 effectué	 afin	d’évaluer	
le	 niveau	 d’acquisition	 des	 connaissances	 par	 les	
stagiaires.	
A	l’issue	de	la	formation,	une	attestation	de	stage	sera	
remise	à	chaque	stagiaire.	
	
Public	et	Pré-requis	
Titulaire	d’un	diplôme	niveau	IV	(BAC,	BEP,	CAP)	et	+	
Porteur	de	projet	souhaitant	créer	une	activité	sous	le	
statut	d’auto	entrepreneur	
Auto-entrepreneur	enregistré	

	


