
VENTE - COMMERCE

 |  IMP-13-06 - B -

MÉTIERS VISÉS
> Vendeur spécialiste en 

électroménager
> Vendeur spécialisé  

en télé-hifi-vidéo
> Vendeur spécialiste en 
multimédia et téléphonie

OBJECTIFS DE LA FORMATION
•	 Acquérir les compétences techniques dans les domaines de la vente du 
matériels blancs, bruns et gris afin d’occuper un poste de vendeur conseil dans 
la grande, moyenne et petite distribution

PARCOURS DE FORMATION
La durée de la formation sera de 10 mois, soit 7 mois de formation en centre et 
3 mois en entreprise

MODALITÉS DE FINANCEMENT
Cette formation peut être financée dans le cadre :

•	 D’un financement de la Région de Basse-Normandie et d’un co-financement 
de l’Union Européenne

•	 D’un congé individuel de formation (CIF) (salarié ou demandeur d’emploi)

•	 De l’alternance (contrat de professionnalisation)

•	 D’un financement individuel

Nos conseillers spécialisés vous apporteront toutes les informations utiles sur 
ces diverses possibilités

VALIDATION
•	 Titre certifié de niveau IV,  inscrit au RNCP « Vendeur conseil en unité 
commerciale » 

•	 Attestation de formation délivrée par les sociétés fabricantes

 
> Cette formation fait partie du Réseau CCI Négoventis,  
qui comprend 74 campus dans toute la France

 Vendeur Conseil  
en Équipement du Foyer

A
CONDITIONS D’ACCÈS

> Jeunes de moins de 26 ans sans 
qualification professionnelle sortis depuis une 

année du dispositif scolaire.
> Jeunes de moins de 26 ans de niveau IV ou 

V en difficulté d’insertion
> Demandeurs d’emploi adultes

TÉMOIGNAGE
Lionel
Après de longues années 
d’expérience dans la restauration, 
j’ai pris la décision à 33 ans de
faire un virage à 180° dans ma 
carrière afin de mieux concilier 
vie de famille et travail.
Résultat : En moins d’un 
an d’études, j’ai acquis les 
connaissances et compétences
nécessaires à mon diplôme de 
niveau IV. Je travaille aujourd’hui 
en CDI dans l’électroménager 
comme Technicien Conseiller 
Vendeur.
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CONTACTS  
GROUPE FIM

AGNEAUX : 02 33 77 86 77
CHERBOURG : 02 33 78 86 88
GRANVILLE : 02 33 91 21 30
SAINT-LÔ : 02 33 77 43 50

Vendeur Conseil  
en Equipement du Foyer

CONTENU DE LA FORMATION 
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•	 Expression  / Communication  / Connaissance de l’entreprise / Economie
•	 Techniques de vente et de négociation / Organisation commerciale
•	 Vente à distance / Marketing direct
•	 Action commerciale / Mercatique / Ecrits commerciaux
•	 Gestion financière / Calculs commerciaux / Environnement juridique
•	 Informatique / Anglais / Technique de négociation emploi

•	 Petite, moyenne et grande distribution dans les 
secteurs de la télé-hifi-audio-multimédia

LIEUX DE  
FORMATION

GROUPE FIM :  
GRANVILLE 

COMPÉTENCES DÉVELOPPÉES

•	 Les équipements électroménagers
•	 Les équipements Audio / vidéo
•	 Les équipements multimédia et de la téléphonie
•	 Interventions de sociétés fabricantes : Fagor, LG, Brandt, Whirlpool, 
Astra, Sony, Miele, Sociétés de crédit, Elipson, Thomson…

DOMAINES

SECTEURS D’ACTIVITÉS


